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—@ Chi Siamo

Chi Slamo

Anzani Group da piu di 25 anni si occupa
di soluzioni software e Bl.

Ci siamo formati facendo esperienza

con multinazionali e grossi gruppi € negli
ultimi 10 anni ci siamo presi cura anche

di piccole e medie aziende, con le stesse
esigenze ma budget diversi.

ATG Suisse SA ¢ la realta di ATG dedicata
al mercato elvetico.

Oltre a fornire gli stessi servizi e prodotti
del gruppo € specializzata nell'innovativo
campo dell’Intelligenza Artificiale, con gia
diversi progetti in attivo in diversi mercati:
Business, Financial, Industria 4.0, HR/
Recruiting e sicurezza.

| NOSTRI 4 PILASTRI

a
CONSULENZA E BUSINESS
SVILUPPO SOFTWARE INTELLIGENCE

ARTIFICIAL MARKETING&
INTELLIGENCE COMUNICAZIONE

ATG ARTIFCIAL INTELLIGENCE

02



NTG A s

| Numern di ATG

ATG Artificial Intelligence

ANNO DI FONDAZIONE NUMERO DI AZIENDE NUMERO DI UFFICI
PERSONE DEL TEAM PERSONE DEL TEAM CLIENTI NEL MONDO
EUROPEO MONDO
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—@ Le nostre Sedi

| & Nostre sed

ITALIA -

Erba -
ITALY

SONDRIO OFFICE

Sondrio

-

ITALY HQ
ERBA

SVIZZERA
Stabio

SWITZERLAND

STABIO OFFICE

DUBAI

UAE OFFICE

Lugano

SWITZERLAND

LUGANO GFFICE

EMIRATI ARABI
Dubai

BANGALORE

INDIA OFFICE

INDIA

Bangalore

ATG ARTIFICIAL INTELLIGENCE 04



NTG A s

anzanigroup

ATG Artificial Intelligence

—@ BleAl

VISIONE PASSATA

Istantanea di
dati consolidati

B.l. e A.l. sono entrambe tecnologie
che implicano lo sfruttamento di dati
ed informazioni, ma si tratta di due
approcci sostanzialmente diversi.

ATG ARTIFICIAL INTELLIGENCE
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—@ Atrtificial Intelligence

Artiiicial Intelligence

e nostre competenze su Al sono suddivise in tre ambiti: Dati, Immagini e Testi

SETTORE ‘ INTELLIGENCE DATA PROCESSING ‘

FOR
BANKS

CHURN PREDICTION
PRODUCT OVERSIGHT GOVERNANCE
FRAUD DETECTION
RISK BASKED FINANCIAL ADVISORY

FINANCE / INSURANCE

COMPUTER VISION

NLP

FOR
KNOWLEDGE

ANALISI DOCUMENTI

FOR
SALES&MKTG

CHURN PREDICTION
ANALISI DELLA CLIENTELA
LEADS EVALUATION
PREVISIONI VENDITA

RETAIL/GDO / DISTRIBUTION

FOR
IMAGE

ANALISI IMMAGINI

FOR
MANUFACTURING

MANUTENZIONE PREDITTIVA
PREVISIONE DIFETTOSITA DEL PRODOTTO

MANUFACTURING

FOR
IMAGE

ANALISI PACKAGING

(]
FOR
KNOWLEDGE

ANALISI SCHEDE PRODOTTO

[ ]
FOR
A1 e @ AICHO

ANALISI AUTOMATICA TEST
PSICO-ATTITUDINALI
CHATBOT

CROSS INDUSTRY

FOR
IMAGE

ISPEZIONI VIDEO AMBITO FORENSE

ALK

ANALISI E RANKING CV

ATG ARTIFICIAL INTELLIGENCE
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—@ Smart Company

omart Company

AREA SALES&MARKETING
ERP, ATS

—

GESTIONE
FORNITORI b

C-?\

ENDA

(i

A Z

Artificial Intelligence Dashboarding

| AREA PRODULZIONE

SmartCompany e un framework che e in grado di introdurre con facilita utilita di intelligenza
artificiale nel processamento dei dati.E integrabile con i maggiori sistemi di dashboarding e con
sistemi RPA.
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—@ Smart Company

omart Company

L’approccio € Data Driven = i dati guidano lo
sviluppo =i risultati descrivono la storia reale
dell’azienda.

Grazie alle potenzialita dell’intelligenza artificiale &
possibile attingere dati da svariate fonti:

Dati demografici del cliente

Pagamenti

Abitudini d’acquisto

Call center

Magazzino

Fornitori

Dati esterni (meteo, eventi sociopalitici, ...)

ATG ARTIFICIAL INTELLIGENCE
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——@ Sales&Marketing - Deal Scoring

caes&Marketing
Deal scorng

Monitora e valuta le trattative con i clienti per capire quali hanno maggior probabilita di andare a
buon fine.

PERMETTE DI

e QOrientare le attivita di vendita e
marketing

e [ffettuare azioni correttive mirate per
quelle trattative con probabilita di esito
POSitivo minore

IL MODELLO DI CLASSIFICAZIONE OTTENUTO

PERMETTE DI

e Distinguere le trattative destinate a
successo da quelle che avranno esito
negativo

e [Fornire la probabilita associata a
questo risultato

ATG ARTIFICIAL INTELLIGENCE
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Assegna una valutazione globale e comparativa dei fornitori attivi.

UN’ACCURATA ANALISI DEI FORNITORI PERMETTE DI VEM@ @R
e Ridurre la soggettivita di giudizio A
aumentando la trasparenza dell’audit
* Ridurre i costi >_< Sﬁ( i\( i\( ﬁf ﬁ{
¢ |mplementare tempestivamente azioni
specifiche e correttive ﬁﬁ? ii( i\( i\f
e (Creare partnership con fornitori
strategici f/A:! ﬁ ﬁ
IL MODELLO ADDESTRATO RESTITUISCE ﬁ ﬁ

e La classificazione dei fornitori {:?
e Probabilita di appartenenza a ciascuna
classe

——@ Supply Chain - Vendor Rating

ATG ARTIFICIAL INTELLIGENCE 10
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—@ Management Control - Sales
Forecasting

Vianagement Control
oales Forecasting

Prevedere 'andamento di variabili nel futuro, basandosi su pattern intrinseci individuati nei dati
storici e/0 demografici.

Spesso questi andamenti non banali
da identificare non sono riconosciuti da
tecniche tradizionali.

ESEMPI DI PREVISIONE SONO:

Quantita di prodotti venduti
Andamento del prezzo

Scarti (nel’ambito dell’Industria 4.0)
Fatturato aziendale complessivo

ATG ARTIFICIAL INTELLIGENCE 11
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—@ Sales&Marketing - Churn
Prediction

Sales&Market
Chum Pregict

Determinare la probabilita di abbandono di un cliente con impatto su diversi aspetti del business:

e Marketing proattivo orientato al cliente

¢ Previsione delle vendite

e Modelli di Prezzo orientati alla
ritenzione della clientela

A. |. permette di creare previsioni anche
su basi di dati di elevata dimensionalita e
dipendenti dal tempo.

CHURN PREDICTION RESTITUISCE:

La classificazione di un cliente, ovvero se

e candidato a abbandonare oppure no.

e | a probabilita di appartenenza alla
classe assegnata.

e |’intervallo di confidenza con cui
questa probabilita viene assegnata.

IDQ

on

|bJI

ATG ARTIFICIAL INTELLIGENCE
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——@ Human Resources

HUMan Resources

Al4HR
La nostra soluzione Al4HR ¢ rivolta ad
aziende che si occupano di recruiting,
alle organizzazioni che si occupano

di body rental in ambito Information
Technology, alle divisioni HR di
grosse realta dei settori GDO, Retall,
Consulenza.

MODULO CAMPAGNE
MODULO QUESTIONARI

MODULO VIDEO COLLOQUIO

|
windows -
inglese

ja'u'-':'i.E-l:fl'i pt

- B htmi5

linux

_ "":IF'%"E r:,:, JFull’Stack Developer oracle
@ c

matlab

ATG ARTIFICIAL INTELLIGENCE
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——@ Production - Predictive
Mainteinance

Jction
Predictive Manteinance

Manutenzione preventiva atta alla sorveglianza
real-time dei macchinari al fine di predire un guasto.

J
S
O

e Riduzione dei tempi di downtime e delle spese di
manutenzione
e Efficientamento del ciclo produttivo

¢ Piano di manutenzione totalmente aderente alle
caratteristiche dell'impresa

¢ | dati dei sensori a bordo macchina vengono elaborati
da un sistema Deep Learning per il rilevamento delle
anomalie

¢ || sistema apprende lo stato nominale del macchinario
e gli scenari relativi a guasti imminenti

L'IMPLEMENTAZIONE DI UN PIANO MANUTENTIVO PREDITTIVO SIGNIFICA:

ATG ARTIFICIAL INTELLIGENCE
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——@ Output Dati

Output Datl smart Company

S M A RT C O M PA N Y | ATG Artificial & Business Intelligence AT( znzemoow &—

CHURN PREDICTION

1.PANORAMICA CLIENTI 2.PREDIZIONE ABBANDONO CLIENTI 3.DETTAGLIO CLIENTI
VENDOR RATING 4 PANORAMICA FORNITORI 5.CLASSIFICAZIONE FORNITORI 6.DETTAGLIO FORNITORI 7 RANKING FORNITORI
DEAL SCORING 8.DEAL SCORING 9.PREVISIONE DEAL SCORING
FORECAST 10.FORECAST FATTURATO T1.FORECAST DETTAGLIO 12.Q&A
INDUSTRIA 4.0

13.INDUSTRIA 4.0

HR-RISORSE UMANE

15.HR-RISORSE UMANE

Smart Company é una soluzione innovativa e modulare pensata da ATG per le medie — grandi aziende.
Smart Company permette di potenziare e armonizzare le singole aree di una organizzazione utilizzando algoritmi di Intelligenza Artificiale

ATG ARTIFICIAL INTELLIGENCE
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——@ Output Dati

Output Datl smart Company

ANALISI CLIENTI

FATTURATO PER NAZIONE

CLIENTI ATTIVI

91
g Y

FATTURATO ANNO CORRENTE

3,98MIn
— @

b ing

FATTURATO ANNO PRECEDENTE

ATG enzenoow =

FATTURATO PER SETTORE
o oco Prvate ®Non Definto

b 991 :
TOTALE CLIENTI

FATTURATO PER ANNO FATTURATO PER CATEGORIA
6,74Min =
- B o 67Mi
TASSO DI ABBANDONO - y
s - F —
PANORAMICA FORNITORI NIG zozmooe

FORNITORI
488 SPEDIZIONI PUNTUALI RESI

o5, Puntual @ Spedizoninon Puni

'ORDINI TOTALI 38,04%
AT g

SPESA TOTALE

FORNITURA DIFETTOSA DISPONIBILITA FORNITURA
€ 14,22!\/][?% i
o <
L5

o @ Difettoso @Disponibita @1

)

TEMPO MEDIO DI SPEDIZIONE
11,51 &

®

CLASSIFICAZIONE FORNITORI

TOTALE FORNITORI I

DETTAGLIO CLIENTI TG anzznoow

Probabita

€1113900 a8 €25670

CLASSIFICAZIONE FORNITORI AT znzanoon
SPEDIZIONI PUNTUALI PER RES! PER CATEGORIA TEMPO MEDIO DI CONSEGNA

FORNITORI o
488 e —
VERY BAD i )

36
8AD

68
NEUTRAL )

FORNITURE DIFETTOSE PER CATEGORIA DISPONIBILITA FORNITURA PER
143 CATEGORIA
LRI
Goop _ ) oy ot I <0
o 82

156 X —
VERY GOOD 5 )

85 2

ATG ARTIFICIAL INTELLIGENCE

16



ATG A= Output Dati Smart Company

ATG Artificial Intelligence

PREDIZIONE ABBANDONO CLIENTI AT anzamoow

FATTURATO CLIENTI CHURN PROBABILITA DI ABBANDONO PER CLIENTE
) 2 Probabilta 72.41% [N 100,00%

0% e
g BeaiiyEstella ngnng,} Spencer
: ﬁ ollins, Yasrrgen Romaguera, Yasmine
' 0% Rayseds Basltwng K SV i
Cummerata, Torrey _Heaney, Gillian
» @ i
EUROPA ; ﬁge, 1€5E parkey, Chadd
‘a ' amesm o " ® )
0% i WK eedieln "y Waters, Ollie & - @ -

CLIENTI CHURN S~ B
b Aﬂanuccé j;&,&*. @ @ @so@isiey EnegipMorar, Daija Weber, Manley

R 11 v ” B e . -

CLIENTI FIDELIZZATI

880

% Probabilita

BONERICA OBV ool
b Bing sannsrt“gﬁg‘mmgou_l fal‘phm, ®2021 Ml.l?aﬂls._\?pu:ug m Spesa Modia Annuale
TASSO DI ABBANDONO
'H 200/ ESITO PER TIPOLOGIA ESITO PER CATEGORIA
! o = @ Clienti Fidelizzati ® Clienti Churn @ Clienti Fidelizzati ® Clienti Churn
— 33_ 297 Trading Company 26_ 299
PERDITA ANNUA PREVISTA : ; : : :
1 24M | n Company 48_ 296 : Desler :_44 : 288
S b o 29_ a2 Customer ECG—S— 1
Non Definito .1 15 Non Definito .2 21

@ 0 200 400 0 200 400
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RANKING FORNITORI

TIPOLOGIA
worsT eEst
RANK
s 10

WORST 10 SUPPLIER PER VALORE MEDIO DI
TRANSAZIONI

Cumine, Alnah

Pakeman, Darcy

Recio, Alex

AT enzemoow

WORST 10 SUPPLIER PER NUMERO DI
TRANSAZIONI

—

o ® ax 0 2

DEAL SCORING

TRATTATIVE

Failed 15.02% —_

ATG enzemoow &

TRATTATIVE PER CANALE DI VENDITA TRATTATIVE PER VENDITORE

Foce-to-foce. N 2557 Giussan, Laura 1265
Thorpe, Steven E—— 1235%
Rt N 201 [V ————
e Cencin, Anciew new
10,64%
9 o
943% 999%
996%
Aol 943% e
Success 84.98% o % o o o

TRATTATIVE PER TIPOLOGIA DI CLIENTE TRATTATIVE PER CATEGORIA DI CLIENTE

Ne TRATTATIVE PER ANNO
1000 compary. | :: -+ ocr I :: 5+
9 8% 86 7 2
- Gon I :: % g Compa
e | .7
s N
/ a1 N 9% N
48
w6 x o o o % o o 208 s

FORECAST FATTURATO

PREVISIONE FATTURATO

- - ~Provisone —— Ao 2021 Amo 2020

o
o /

N 24
o
o

i
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s
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N erzamooe

3
K
.
e
e

g 202 sec202 o 22
oo 000% oo oo0%

g 2021 st 202 rov 221

DETTAGLIO FORECAST TG 2ozmmooe £

‘CANALE DI VENDITA

PREVISIONE FATTURATO PER CANALE DI VENDITA

Previicne —— Amo Corrente
AR oz (2
020mn c ozmn
o2 0
amin v
oo o0Min
o06uin 006 oy
ooMn o
feb 2021 mar 2021 a2zt g 207 22t
PREVISIONE FATTURATO PER SHOP
- Previsione —— Anno Corrente
22 oz
ofin “02dyin
o2 oo ; 5
L G o
00an oees
0oswin 005win
0N .0
o 202 o2 2021 g2z
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Tel. +39 031 611.860
Email info@atgartificialintelligence.com

SEDE PRINCIPALE SEDE DI SONDRIO SEDE DI STABIO
Corso XXV Aprile, 145 Via Stelvio, 24 Via Gaggiolo, 27
22036 Erba (CO) 23020 Poggiridenti Piano (SO) 6855 Stabio, Svizzera

www.atgartificialintelligence.com




